
Accell Mobile 
格安SIM通信事業のご案内

コロナ禍のニューノーマル 
通信事業と社会貢献

超･縁故代理店募集説明



コロナ禍のニューノーマル 
通信事業と社会貢献
品質と価格にこだわった 
圧倒的なコストパフォーマンス

ユーザー登録メリット

超･縁故代理店募集説明



ユーザー登録メリット

50GBが大手キャリアのおよそ半額 3,980円/月
業界最安値

さらに! ユーザー紹介で最大2,000円割引の 1,980円/月に!

大手と同等のデータシェアプラン

家族シェアプランで通信量を無駄にしない 
通信量の少ないお子さんやご年配の方も損をしない仕組み

通信利用料金

超･縁故代理店募集説明



ユーザー登録メリット

帯域確保型（専用帯域） 
で他ライバルMVNOにはない安定した通信品質（速度）

通信速度

自宅の光通信回線も独自技術で高速に 

超･縁故代理店募集説明
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MVNOとは MVNOの仕組み

キャリア(通信設備あり)

基地局･RNC･交換器
1MBあたり 
〇〇円で帯域を契約

※キャリアに固定費を支払って 
通信サービスを提供

MVNO(通信設備なし)

中継パケット交換器

各格安SIM事業者共通

通信設備を 
所有していない
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通信速度 回線はキャリアと同じ！でも速度が違う

通信速度を例えると･･･ 部屋の広さ・・・帯域 
人数・・・同時にネット接続する人
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MVNO 格安SIMの回線イメージ

混雑時･･･ 空いているとき･･･
自由に移動できない 

= 遅い
スイスイ移動できる 

= 速い

同じ帯域でも利用者数で速度の違いが発生する

他に人がいなければ 
キャリアと同条件
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MNO キャリアの帯域はキャンプ場

どこでも 
行ける!広い! 

= 速い

利用者が増えても土地が広大なため混雑しない=遅くならない
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帯域について 帯域確保型とベストエフォート型

Accell Mobileは専用帯域確保型

Accell Mobileだけが使える帯域で 
他社のような混雑が起こりにくい 

= 遅くなりにくい
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速度比較 競合他社の品質は?

2020年3月主要3都市通信速度　全日順（MMD研究所調べ）
　 全日 朝 

（9時～10時）
昼 

（12時～13時）
夜 

（17時～18時）

UQモバイル 47.6 38.5 46.7 57.5

Y!mobile 38.5 41.8 36.4 37.2

楽天モバイル（A) 7.1 17.5 1.3 2.4

楽天モバイル（D) 5.1 11 1.7 2.5

LINEモバイル（D) 4.8 9.8 2.5 2

LINEモバイル（S) 4.1 9.1 1 2.2

LINEモバイル（A) 3.7 10.2 0.3 0.5

（単位はMbps、数値が高いほど速い）
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価格比較 競合他社の価格は?

音声通話プランの料金比較表

　 500MB 1GB 3GB 5GB 10GB

UQモバイル 1,980円 2,980円

Y!mobile 1,980円(4GB) 2,980円(12GB)

楽天モバイル 2,980円(楽天回線)データ使い放題･国内通話かけ放題

LINEモバイル 1,200円 1,690円 2,220円 3,220円
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動画 50GB で できること

画質 通信量/時間 50GB換算

1080p 2.05 GB 24時間

720p 1.07 GB 47時間

480p 0.60 GB 83時間

360p 0.32 GB 156時間
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動画 50GB で できること

画質 通信量/時間 50GB換算

最高画質 0.46GB 109時間

高画質 0.33GB 152時間

標準画質 0.27GB 185時間

データセーバ 0.14GB 357時間
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動画 50GB で できること

画質 通信量/時間 50GB換算

スタンダード 高画質（HD)  1.2GB 42時間

ダウンロード 0.4GB 125時間
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通話 50GB で できること

アプリ 通信量/時間 50GB換算

LINE(音声通話) 0.02GB 約2500時間

LINE(ビデオ通話) 0.3GB 約167時間

FaceTime 0.04GB 約520時間

zoom(音声通話) 0.42GB 約120時間

zoom(ビデオ通話) 0.6GB 約84時間



会社概要

株式会社Join

東京都千代田区大手町1丁目6-1 
大手町ビルSpaces247

2020年6月

7300万円大宮 久司
代表取締役

設立年

所在地

商号

資本金
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代表紹介･メッセージ

大宮 久司

Join
はじめまして。 
株式会社Join(ジョイン)代表取締役 大宮 久司です。 
このJoin(ジョイン)という社名には、我々の目指すべき未来像をストレートに表現しました。 
｢ヒト｣｢想い｣｢モノ｣｢情報｣が集い(Join)、 

自分らしく生きるための 
｢価値｣｢チャンス｣｢ライフスタイル｣を、創造してゆく 
のが株式会社Joinの使命です。

Be yourself
｢あなたは自分らしく生きていますか?｣ 
当社で大切にしたいキーワードは｢自分らしく(Be yourself)｣です。 
“自分らしく生きる"ことは、とても簡単であり、すごく難しいことです。 
自分らしく生きている人の共通点は”魅力的"であるという点です。 
我々は、1人でも多くの方に｢自分らしく(Be yourself)｣を提供し、仲間に迎え、 
そして共に成長してゆきたいと考えています。

おおみや ひさし 41歳 (1979.10.29)

2005年/株式会社Otis 代表取締役社長
創業事業である広告業を基盤に、ブライダル･福祉･公共施設管理など事業展開。 
現在はICTサービスベンダー事業をメインに推進。
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LEQIOUSグループ

格安SIMの卸元&サポート企業

昭和61年10月

レキオスグループは、「誰もが安心して暮らせる 
住みよい社会づくり」を目指しています

平成8年2月

3億2,248万円

設立年

資本金

創業年

MVNE事業者
沖縄県 那覇市本社

事業内容
家賃保証/レキオス入居者総合保険/ 
レキオスホットライン24（コールセンター）/ 
居住サポートセンタ-/レキオス倶楽部運営/ 
レキオスポイントカード/AVCソリューション/ 
イベントサポート/便利屋「ベンリー」/レキオス光/ 
レキオス光レジデンス/ 
レキオスコネクト 
（ LEQUIOS CONNECT 次世代入居者向けサービス）/ 
レキオスモバイル/リリーフ沖縄/ 
不動産・建築コンサルティング/ 
アセットマネジメント/プロパティマネジメント/ 
プリンシパル・インベストメント/公営住宅管理/ 
賃貸管理・売買/オーナーズコンシェルジュ/スマートクラス
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アフターコロナ時代の社会貢献事業

コロナ禍で困窮している人に何かできないか？ 
収入が減った人や仕事がなくなった人のために、
経済活動ができないだろうか？

家計を圧迫している通信費を何とか削減できないだろうか？ 
安かろう悪かろうではなく、より高品質で、より安価なものを 
提供してくれるところはないだろうか？

超･縁故代理店募集説明



超･縁故代理店募集説明

なぜ通信事業への参入なのか

高額な通信費を｢安くしたい｣市場市場性

将来性

国が後押しする事業であり 
5G時代に必要不可欠

社会性 ニューノーマルでの働き方のご提案

収益性 求める対価は得られるか
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高額な通信費を｢安くしたい｣市場市場性

毎月の利用料金の平均額6,401円 
三大キャリアに絞った平均額は7,516円 
平均額を年代別にみると、 
20代（7,320円）が最も高い。 
20代には、欲しい機種や必要な通信量のために、 
出費を惜しまない人が多いのではないでしょうか。

しかし!!
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高額な通信費を｢安くしたい｣市場市場性

全回答者（1,000名）に、“これくらいであってほしい”と思う毎月の理想の利用料金を聞いたところ、 
「2,000円～4,000円未満」（41.6%）に回答が集まりました。
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時代の流れが格安SIMへ･･･

将来性 国(政府)が後押しする事業
SIMロック解除の義務化

本体一括購入

分割購入

即日解除
100日以内に解除

中途解約をかんたんに

違約金は1,000円以下

誰でもかんたんにスマホ料金削減
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将来性 国(総務省)が後押しする事業

堅調な伸び

さらに総務省は 
格安SIM事業(MVNO)を 
30%まで引き上げる 
と発表

出典:総務省 ｢電気通信サービスの契約数及びシェアに関する四半期データ｣
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約5,400万回線が見込み客市場性

回線数は年々増加していくので更に市場は広がる

3大キャリア MVNO事業者

154,920,000回線 
(86.8%)

23,550,000回線 
(13.2%)

53,541,000回線 
(30%)

124,929,000回線 
(70%)
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現実的な理解度は20%程度

クチコミでの市場開拓

格安SIMサービスの認知度は90.3% 内容理解は･･･51.5%

社会性 ニューノーマルでの働き方のご提案

残りの80%の人たちに教えてあげましょう



With/Afterコロナ時代に必要なもの

MLM

超･縁故代理店募集説明

なぜMLMなのか

広告を出しても理解できない

教えてくれる人がいないと分からない

クチコミ(MLM)が最適
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収益性 ビジネス登録

スターターキット ビジネス会費/月 通信費/月

ビジネス登録 15,000円
10,000円 

( 5,000 P )

3,980円 

( 200 P )

ユーザー登録
3,980円 ( 200 P ) 

2,980円 ( 150 P ) 

1,980円 ( 100 P )

スターターキットは新規登録時のみの購入商品です。

ビジネス会員のアクティブ条件は以下の2つを満たしていることです。

1. 月々のビジネス会費を支払っていること 
2. 自分、または紹介者が通信契約をしていること
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ボーナス ハイブリッド方式 7種類
ユニレベル (直紹介系列) バイナリー (2系列組織)

スピルオーバー
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ボーナス 1 スタートボーナス (ユニレベル)

紹介実績 ボーナス額 1人紹介からの差額 2人紹介からの差額

1人目紹介 6,000円
2人目紹介 8,000円 2,000円

3人目紹介～ 10,000円 4,000円 2,000円

ビジネス会員が購入するスターターキット代金を原資としたボーナス
直接紹介したビジネス会員が購入したスターターキットから発生するボーナス

15,000円の原資から最大10,000円が支払われます。
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ボーナス 1 スタートボーナス (ユニレベル)

1 2 3

4 5

あなたが を紹介すると1人目紹介ボーナス6,000円

あなたが

あなたが を紹介すると2人目紹介ボーナス8,000円

を紹介すると3人目紹介ボーナス10,000円
以降、直紹介ボーナスは10,000円

更に!
1 が 4 を紹介すると、

1 が6,000円(1人目紹介ボーナス)が貰え、
あなたは差額の4,000円が貰えます。

6,000円 8,000円 10,000円

4,000円 2,000円

6,000円
8,000円

1 が を紹介すると、

1 が8,000円(1人目紹介ボーナス)が貰え、
あなたは差額の2,000円が貰えます。

5

早めに3人の紹介者を出すことで
差額の取りこぼしがありません

1

2

3
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ボーナス 2 リワードボーナス (ユニレベル)
会員の通信費を原資としたボーナス

ビジネス会員が紹介したユーザーから広がったユーザーの通信費に応じて発生するボーナス
1ユーザーあたり、通信費の7% = 約280円の収入

通信費 3,980円 3,980円 3,980円 3,980円 3,980円 3,980円 3,980円 3,980円 3,980円 3,980円

ボーナス 
7% 280円 280円 280円 280円 280円 280円 280円 280円 280円 280円

ユーザーから広がったユーザーからも 
無段階でボーナスが入り続ける 
アフィリエイト報酬
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ボーナス 2 リワードボーナス (ユニレベル)

ユーザーの紹介だけでも 
大きな収入になる可能性がある!

8,000人

3,000人 3,500人
6,000人 7,500人

5,000人
7,000人

40,000人 × 平均2,980円 × 7%

= 8,344,000円/月

他社にはないユーザー紹介のメリット

ビジネスビジネスビジネス ユーザー ユーザー ユーザー ユーザー ユーザー ユーザー ユーザー
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ボーナス 3

ビジネス会員を1人紹介するごとに

スペシャルボーナス (ユニレベル)
直接紹介したビジネス会員の月会費(10,000円)を原資としたボーナス

2,500円のボーナス を取得

ビジネス会員を3人紹介すれば･･･

毎月2,500円 × 3 = 7,500円

ビジネス会員を紹介する人数が増えればボーナスも増えていきます。 
制限はありません。

紹介人数 スペシャルボーナス

1人 2,500円

2人 5,000円

3人 7,500円

4人 10,000円

5人 12,500円

6人 15,000円

7人 17,500円業界初! 1人紹介から継続報酬が発生!
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ボーナス4 ペアマッチボーナス (バイナリー)
ビジネス会員の月会費(10,000円)を原資としたボーナス

直紹介ではない人もカウントします

あなたから始まるバイナリー組織図で、ビジネス会員を左右に 
1人:1人を構築するごとに最大1,000円のボーナスを取得できます。 
各階層、最大1,000円です。階層の制限はありません。 
コンプレッションをせずに計算します。

紹介実績 ペアマッチボーナス

1人～2人 500円

3人以上 1,000円

1,000円

1,000円

1,000円

500円
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ボーナス 5 バイナリーボーナス (バイナリー)
ビジネス会員の月会費(10,000円)と毎月の通信費を原資としたボーナス

自身の紹介実績に応じて合計ポイント(①+②)の 5% 7% 8% 10% 
7人紹介で最大5,000,000円/月1 2

3

ファーストステージ

セカンドステージ 自身の紹介実績に応じて②と③の少ない方のポイントの 
1% 2% 3% 4% 

7人紹介で最大1,000,000円/月
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ボーナス 5 バイナリーボーナス (バイナリー)
ビジネス会員の月会費(10,000円)と毎月の通信費を原資としたボーナス

紹介実績 ペアマッチボーナス 上限額

1人 5% 5万円

2人 5% 10万円

3人 7% 30万円

4人 7% 50万円

5人 8% 100万円

6人 8% 250万円

7人 10% 500万円

紹介実績 ペアマッチボーナス 上限額

1人 1% 3万円

2人 1% 5万円

3人 2% 10万円

4人 2% 20万円

5人 3% 30万円

6人 3% 50万円

7人 4% 100万円

ファーストステージ セカンドステージ

まずは 3人紹介 を目指しましょう!
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タイトル タイトル昇格条件
リーダーボーナス&メガマッチボーナスに関わるタイトルについて

小さい方の売上ポイントは超縁故会員用の数字です。 
超縁故会員の募集が終了し次第、小さい方の売上ポイント条件は2倍となります。

1 2

3

タイトル 小さい方の売上P アクティブ紹介人数 左右の直紹介者

Iスター 7万P以上 1名 -

IIスター 20万P以上 2名 1(左):1(右)

IIIスター 50万P以上 3名 1(左):1(右)

IVスター 100万P以上 4名 2(左):2(右)

Vスター 300万P以上 5名 2(左):2(右)

VIスター 500万P以上 6名 3(左):3(右)

VIIスター 1,000万P以上 7名 3(左):3(右)

• 単月の実績にて昇格･降格判定を行います。バイナリー左右の小さい方のグループの売上ポイントを参照します。 
• 1度上がったタイトルは下がりませんが、計算タイトルは毎月の実績にて昇格･降格します。
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ボーナス 6 リーダーボーナス (バイナリー)
ビジネス会員の月会費(10,000円)と毎月の通信費を原資としたボーナス

タイトル ボーナス(%)

III スター 3%

IV スター 4%

V スター 5%

VI スター 6%

VII スター 7%

• 自身のタイトルに応じて、グループから最大7%のボーナスを取得できます。 
• グループ内にバイナリーグループボーナスが発生する会員との差額を付与します。 
• グループ内にバイナリーグループボーナスが発生する会員とタイトルが同格になる場合は同格までの実績でボーナスが発生します。 
• 片伸びしたグループの売上も加味されるので、片伸び対策にもなります。

Vスター

370万P

120万P

650万P

1
IIIスター

あなたはVスターなので5%の権利があります。 
グループ内に①のIIIスターが誕生しているので、 
①以下のボーナスは差額になります（5%-3%=2%）

900万P(370+650-120)×5%＝450,000円 

120万P×2%＝24,000円
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ボーナス メガマッチボーナス (ユニレベル)
ビジネス会員の月会費(10,000円)と毎月の通信費を原資としたボーナス

• 当月のタイトルに応じて受け取ることができます。 
• グループ傘下が取得したバイナリーボーナス(ファーストステージ)が原資になります。 
• 2次以降の会員が非アクティブの場合、圧縮(コンプレッション)して計算されます。

120万P

A B C

A-1 A-2 B-1

A-3 A-4

Iスター IIスター IIIスター IVスター Vスター VIスター VIIスター
1次 5% 7% 10% 15% 15% 20% 20%
2次 - 2% 2% 3% 5% 7% 10%
3次 - - - - 2% 3% 5%

各々の発生したバイナリーボーナス（ファーストステージ）が下記の場合、 
A=200,000円（15%）　B=100,000円（15%） 

A1=50,000円（5%）　A3=30,000円（2%） 
あなたのタイトルはVスターなので、傘下の3次までのボーナスが発生します。 
30,000円(A)＋15,000円(B)＋2,500円(A-1)＋600円(A-3)＝48,100円 
があなたに発生するボーナスになります。

2次

3次

1次

Vスター
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超･縁故代理店募集説明

シミュレーション 3人のビジネス会員を紹介した場合
リーダーボーナス&メガマッチボーナスに関わるタイトルについて

合計 24,000円/回+11,170円/月

1 2

3

ボーナス種類 ボーナス額

スタートボーナス 24,000円/回

リワードボーナス 3人×3,980円×7%＝840円/月

スペシャルボーナス 3人×2,500円＝7,500円/月

ペアマッチボーナス 2段×1,000円＝2,000円/月

バイナリーボーナス 1.04万P×7%＋0.52万P×2%＝830円/月

リーダーボーナス 0円/月

メガマッチボーナス 0円/月

月会費以上!



• コロナ禍で収入が減った人のために、 
「支出を減らし、収入を増やす」ことが目的の事業です。 

• グランドオープン後ユーザー登録受付開始。最安値で50GBが1,980円に。 
• グランドオープン前は縁故募集の受付。先ずは仮登録をお勧め。 
• 縁故募集中に申込みの方は、無期限でタイトルアップに必要な売上条件が半分になります！ 
• 登録後、ビジネスとしてスタートしたい場合は15,000円を9月末日までに支払い。 
• グランドオープン前に組織構築（できれば３人以上）をして、スタート時には月収数万円～
を目指しましょう。

まとめ
超･縁故代理店募集説明



公式LINE
https://lin.ee/29uuS57

クリック 
できます
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